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COORDINADORA DE LASINDUSTRIAS
PRODUCTORASDE ALIMENTOS

Gerardo Gargiulo

Florida 537, of. 513, Buenos Aires
Teléfono: (54.11) 4325 8643 ggargiulo@copal .com.ar



EXIGENCIASDEL MERCADO
INTERNACIONAL DE ALIMENTOS

. SITUACION DEL SECTOR

Il. PERSPECTIVASY DESAFIOS



MILLONESDE PESOSA PRECIOSDE 1993

EVOLUCION DE LA INDUSTRIA DE
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SITUACION DE LA INDUSTRIA EN 2004

« CRECIMIENTO DE LA EXPORTACION
« CONSUMO: AUMENTO MODERADO

 INVERSIONES: EN EXPORTACION Y
EN REPOSICION DE ALGUNOS BIENES

« CAUTELA EMPRESARIA AUN EN
SECTORES QUE CRECEN

« MENOS BASE DE MERCADO INTERNO
PARA ALIMENTOS DIFERENCIADOS



EN MILLONES DE U$S

EXPORTACIONES AGROALIMENTARIAS 1990 - 2003
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EXPORTACIONES ARGENTINAS DE
ALIMENTOS Y BEBIDAS: 1992, 1998 Y 2002
En U$S millones
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EXPORTACIONES DE ALIMENTOS POR CATEGORIAS, 2002
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CAMBIOS ESTRUCTURALES

* NUEVOS PRECIOS RELATIVOS

« NUEVO MAPA PRODUCTIVO

« CONCENTRACION

« LASEMPRESASLOCALES SON
MAYORMENTE PYMES GLOBALES



COMERCIO EXTERIOR

 TIPO DE CAMBIO FAVORABLE
o« SESGO ANTIEXPORTADOR
e PROBLEMAS SANITARIOS

« NEGOCIACIONES:
— MERCOSUR
— MERCOSUR CON OTROSPAISES
— ALCA
—OMC



INTERROGANTES DE LA COYUNTURA:

« ;PRODUCCION DUAL?:
A) INGRESOS BAJOS
B) ALTOSINGRESOSY EXPORTACI ON

e LA INFORMALIDAD:
;COMO REDUCIRLA?

« INTERVENCION ESTATAL:
/CLIMA DE NEGOCIOS, SEGURIDAD?

« EXPORTACIONES:
¢LIBRADOS A LASPROPIASFUERZAS?




PERSPECTIVASY DESAFIOS

1. EXPORTACION COMO IMPULSORA

— MEJORESRESULTADOSEN LAS
NEGOCIACIONES

— PROTAGONISMO EN NEGOCIACIONES
TECNICAS

— SEGUIMIENTO DE LAS BNA
— PROMOCION DE EXPORTACIONES

— FINANCIAMIENTO DE
EXPORTACIONES



2. AUMENTAR LA COMPETITIVIDAD

— DISMINUIR SESGO ANTIEXPORTADOR

— PROMOCION DE INVE
— REDUCCION DE LA IN
— FINANCIAMIENTO DE

RSIONES
FORMALIDAD

. DESARROLLO

— DESARROLLAR EMPRESAS

EXPORTADORAS
— CLIMA DE NEGOCIOS

FAVORABLE

— COORDINACION DEL DESARROLLO

REGIONAL INTEGRAL















